Esercizio EXCEL (04) – Concessionaria auto 
Una piccola concessionaria, che effettua compravendita di auto nuove ed usate, decide di intraprendere un processo di informatizzazione della gestione dell'azienda. A tal fine decide di dotarsi di un foglio elettronico per il calcolo del prezzo "chiavi in mano" di ogni autovettura a partire dal prezzo di listino fornito dalla casa costruttrice; 

Le sezioni seguenti illustrano in dettaglio lo svolgimento di ciascuno dei suddetti passi. 

Il file Ese04_Concessionario.txt contiene i dati delle vendite di 15 auto effettuate nell'arco di un mese dalla concessionaria. Utilizzare tale file come base per la realizzazione di un foglio elettronico per il calcolo del prezzo "chiavi in mano" di ogni autovettura a partire dal prezzo di listino fornito dalla casa costruttrice. A tal fine importare i dati in un nuovo file di Excel attraverso la procedura automatica. Il prezzo "chiavi in mano" è determinato nel modo seguente: 

1)se l'auto viene venduta nuova rottamando un'auto di proprietà dell'acquirente (per semplicità supponiamo che tutte le auto vendute nuove rientrino in questo caso) al prezzo di listino viene sottratto un contributo di rottamazione fisso pari a 500 euro; 

2)se l'auto viene pagata in contanti al prezzo di listino viene applicato uno sconto pari al 5%; 

3)se valgono entrambe le condizioni precedenti le riduzioni sono applicate in successione; 

4) solo nel caso in cui si rientri in uno dei due casi precedenti, cioè vendita di auto nuova o pagamento in contanti, al prezzo risultante, occorre aggiungere una tassa per il passaggio di proprietà pari a 350 euro. In pratica la tassa di 

passaggio di proprietà viene "regalata" nel caso in cui non sia stata applicata nessuna delle due agevolazioni precedenti. 

(appoggiarsi a delle colonne per ottenere il risultato)
Una volta determinato il prezzo "chiavi in mano" calcolare: 

- la media dei prezzi "chiavi in mano"; 

- evidenziare in blu i prezzi "chiavi in mano" superiori alla media (utilizzando la formattazione condizionale); 

- il numero delle auto vendute nuove e la sua percentuale sul totale; 

- il numero delle auto vendute in contanti e la sua percentuale sul totale; 

- l'auto con il rapporto prezzo "chiavi in mano" / costo più alto; 

- l'auto con il rapporto prezzo "chiavi in mano" / costo più basso; 

Infine, realizzare un grafico per la visualizzazione del costo e del prezzo "chiavi in mano" di ciascuna auto nella maniera ritenuta più opportuna ed esemplificativa. 

Formattare in modo adeguato il foglio di lavoro (formato celle, bordi, sfondi intestazioni, allineamenti, etc......) 

